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CDSHotels registra ottimi risultati in termini di fatturato e ospiti. Se nel 2022 la catena alberghiera
raggiunse le migliori performance da sempre, anche rispetto al 2019, quest’anno il forecast a fine
stagione – su prenotazioni già inserite – evidenzia già una crescita del 22%.

“Siamo molto soddisfatti dei risultati raggiunti. Le strutture in Valle d’Itria hanno ottenuto un ottimo
gradimento da parte della clientela così come quelle in Salento dove si possono trovare soluzioni di
vacanza per tutte le disponibilità di budget. Anche la struttura a Terrasini, in Sicilia, è decollata
ottenendo ottimi riempimenti”, sottolinea Ada Miraglia, direttore commerciale CDSHotels.

Forti le presenze di clientela straniera – proveniente da Francia, Germania e Lussemburgo in
particolare – in incremento del 33% sul fatturato prodotto da marzo a giugno. I clienti stranieri che
scelgono CDSHotels mantengono la tendenza di prenotazioni in advance booking e concentrano la
loro presenza nei mesi di spalla dell’alta stagione.



Gli italiani che continuano ad essere il target più corposo di clientela hanno invece spostato la loro
tendenza di prenotazioni vicino alla partenza, prediligendo sempre di più il last minute.

Oltre alla struttura siciliana CDSHotels Terrasini Città del Mare, i resort che hanno performato
meglio rispetto al 2022 sono stati il Pietrablu Resort & SPA, il Porto Giardino e il Relais Masseria
Le Cesine, che sono ubicati in un’ottima posizione vicino a punti mare tra i più belli della nostra
penisola, sono tra i più amati dalle famiglie con bambini grazie alla presenza di numerosi servizi e
iniziative dedicate ai più piccoli.

Il pricing dei prodotti ha avuto un aumento che non ha assorbito nemmeno l’incremento d’inflazione
– per agevolare le prenotazioni delle vacanze degli italiani che devono già fare i conti con un caro
prezzi generale. La presenza di gruppi leisure è forte ed in incremento del 53%. Il settore MICE va
a cubare circa l’11% del fatturato, in crescita rispetto allo scorso anno del 50%.

“I risultati raggiunti hanno superato di gran lunga le nostre aspettative e sono sicuramente frutto di
un lavoro costante di miglioramento della nostra offerta di prodotto e servizio e di un assiduo
dialogo con tour operator italiani e stranieri – aggiunge Ada Miraglia – . Tra i nostri punti di forza si
inseriscono anche le collaborazioni a sostegno del territorio quali ad esempio la partnership
sottoscritta con l’associazione no profit Olivami, fortemente impegnata nella riforestazione degli
ulivi salentini, dopo la devastazione provocata dalla Xylella, oppure gli accordi commerciali
sottoscritti con produttori do eccellenze del territorio che ci permettono di far del bene e offrire ai
nostri clienti prodotti di qualità, come Quarta Caffè, un’azienda con la quale collaboriamo da diversi
anni che fa da sempre della qualità e della sostenibilità i suoi marchi di fabbrica. Tra le partnership
importanti sottoscritte quest’anno si inseriscono Nipiol e Nintendo. Durante la stagione estiva Nipiol
sarà presente nei nostri villaggi con i propri prodotti: alle famiglie con bambini di età compresa tra
zero e tre anni verrà offerto un piccolo kit di benvenuto, una pratica sacca da personalizzare
contenente delle gustose merende a base di frutta. La partnership con Nintendo prevede, invece,
l’organizzazione di tornei per i bambini e i ragazzi del Mini Club e dello Junior Club. Un modo per
celebrare il gioco in tutte le sue forme che si integra perfettamente nelle attività dell’animazione
previste per i nostri giovani ospiti”, conclude.
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